
Défense et sécurité

Les sociétés qui œuvrent dans le secteur de la défense et de la technique des satellites

doivent jongler avec une réglementation stricte, une surveillance gouvernementale et 

des règles d’approvisionnement complexes. Nous sommes là pour les aider à réduire 

les risques, à surmonter les obstacles réglementaires et à saisir des occasions 

d’affaires de grande valeur.

Notre groupe Défense et sécurité agit dans le cadre de certains des mandats d’approvisionnement les plus 

importants au Canada, notamment en ce qui concerne les marchandises contrôlées, la sécurité industrielle et 

d’autres contrats névralgiques. Nous travaillons sur des dossiers nécessitant une habilitation de sécurité 

fédérale et appuyons des gouvernements, des entrepreneurs bien établis et des entreprises du domaine des 

technologies émergentes. Que vous tentiez de décrocher un gros contrat d’approvisionnement, contrôliez des 

exportations ou cherchiez à obtenir une cote de sécurité, vous pouvez compter sur nous pour vous aider à 

respecter vos obligations et à positionner votre entreprise sur la voie du succès.

Nous sommes à vos côtés lorsque vous faites vos premiers pas sur le marché canadien, répondez à des 

appels d’offres d’envergure ou gérez vos exigences continues de conformité. Notre expérience couvre 

l’ensemble des technologies de défense, qu’elles proviennent des entrepreneurs-innovateurs ou des 

multinationales.

Une expertise qui réduit les risques

BLG mise sur les domaines qui comptent le plus pour les acteurs du secteur de la défense :

 Approvisionnement et contrats gouvernementaux

Du soutien tout au long du processus d’approvisionnement : planification de l’offre de services, 

réponse aux appels d’offres gouvernementaux, règlement de différends en matière de soumission et 

réponse aux enjeux de rendement.

 Contrôles d’exportations, marchandises contrôlées et sanctions économiques

Des recommandations pour assurer la conformité du client aux lois sur l’exportation, aux exigences en

matière de marchandises contrôlées et aux régimes de sanctions et lui permettre de mener ses 

activités sans heurt.

 Habilitation de sécurité

Des conseils sur les obligations relatives à la sécurité industrielle et les processus pour obtenir les 

habilitations de sécurité nécessaires pour décrocher des contrats de défense.

Nous offrons aussi des conseils sur les questions suivantes :
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 Accords de coentreprise et de partenariat

 Protection des droits de propriété intellectuelle

 Commerce international, douanes et exigences en matière de lobbying

 Droit des affaires, litige commercial et droit du travail et de l’emploi

Nous avons collaboré sur des projets de portée nationale, comme :

 L’investissement historique du Canada dans sa flotte d’avions de chasse et des programmes de 

formation connexes 

 Le projet des navires de combat canadiens

 Des mandats complexes à enjeux élevés pour des multinationales du secteur de la défense

 L’approvisionnement en constellations de satellites pour des fabricants internationaux

Nous avons représenté des clients devant le Tribunal canadien du commerce extérieur, la Cour fédérale, la 

Cour d’appel fédérale et la Cour suprême du Canada. Nous comprenons également les cadres internationaux 

qui régissent les contrats gouvernementaux, notamment les règles de l’OMC, de l’ACEUM, de l’AECG et de 

l’OCDE.

Communiquez avec notre équipe

Le secteur de la défense canadien offre de grandes possibilités aux entreprises qui sont prêtes à se conformer 

à ses exigences réglementaires. Nous accompagnons nos clients des secteurs de l’aérospatiale, de la marine, 

de la cybersécurité et des technologies dans leurs appels d’offres et leur croissance sur le marché canadien.

Expérience

 Kratos Defense & Security Solutions, Inc. (NASDAQ : KTOS), chef de file dans la prestation de 

solutions en matière de sécurité nationale, dans le cadre de son acquisition du fabricant d’antennes 

satellites ASC Signal auprès de CPI au coût de 35 M$ US.

 Revision Military, fournisseur international d’équipement de protection de haute performance, 

relativement au désinvestissement de sa division de lunetterie de classe mondiale et du placement 

des actions de celle-ci auprès d’un fonds de capital-investissement de New York.

 Groupe Safariland, fournisseur de premier plan de produits de sécurité et de survie diversifiés pour les

secteurs de la sécurité publique, de l’armée, des professionnels et du plein air, à l’occasion de la 

cession de Mustang Survival, Inc. et de ses entités apparentées au groupe WING, l’un des principaux 

fabricants de boudins gonflables, de petites embarcations militaires, de matériel de rafting, de canots 

de sauvetage et de portes et fenêtres de bateau.

 Reflex Photonics Inc., chef de file mondial en matière de modules émetteur-récepteur optiques 

robustes et fiables pour les secteurs de l’espace, de l’aérospatiale, de la défense et de l’industrie, ainsi

que ses actionnaires, dans la vente de la totalité de ses actions à la société britannique Smiths 

Interconnect.

 COSCO Shipping Holdings Co. Ltd. (COSCO) et Orient Overseas International Ltd. (OOIL), lors de 

l’acquisition par la première entreprise de la seconde au coût de 6,3 G$ US.

 IFS World Operations AB, l’un des principaux fournisseurs de logiciels d‘entretien d’aéronefs pour les 

secteurs de l’aviation commerciale et militaire, dans le cadre de son acquisition de Mxi Technologies, 

un concepteur de logiciels de maintenance intégrés et intelligents pour l’industrie aéronautique 

mondiale.
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 Ernst & Young, dans le cadre d’une vente d’actifs, dont des avions et des hélicoptères, découlant de la

mise sous séquestre d’Allstream Inc. lors de l’offre publique d’achat de Manitoba Telecom.

 Revision Military Inc., dans le cadre de l’acquisition de la société Panacis Inc., fabricant de systèmes 

de piles rechargeables au lithium ion établi à Ottawa.

 EMS Technologies Canada Ltd., fabricant de produits liés à la communication sans fil, dans le cadre 

de la vente de ses divisions Space et SatNet.

 L-3 Communications Canada Inc., le plus important intégrateur en matière de soutien aux avions en 

service au pays, dans le cadre de son acquisition de l’unité de services à l’aviation militaire de 

Bombardier.

 L-3 MAPPS, fournisseur mondial de premier plan pour les secteurs de la marine, de la production 

d’énergie et de l’aérospatiale, dans le cadre de la négociation d’un contrat pour le projet de navires de 

patrouille extracôtiers et de l’Arctique de la Marine royale canadienne.

 

 

 

 

BLG  |  Vos avocats au Canada

Borden Ladner Gervais S.E.N.C.R.L., S.R.L. (BLG) est le plus grand cabinet d’avocats canadien véritablement 

multiservices. À ce titre, il offre des conseils juridiques pratiques à des clients d’ici et d’ailleurs dans plus de 

domaines et de secteurs que tout autre cabinet canadien. Comptant plus de 800 avocats, agents de propriété 

intellectuelle et autres professionnels, BLG répond aux besoins juridiques d’entreprises et d’institutions au pays 

comme à l’étranger pour ce qui touche les fusions et acquisitions, les marchés financiers, les différends et le 

financement ou encore l’enregistrement de brevets et de marques de commerce.
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